TRAINING - BERATUNG - COACHING

Trainerprofil von:
Louis M. Meilenbrock

Lernen Sie uns kennen! Um Ressourcen zu schonen.
Um Potentiale frei zu legen und zu nutzen.

Um Kosten zu senken und Gewinne zu steigern.
Um erfolgreich zu bleiben.
Zielorientiert, engagiert, professionell.

Mit Herz und Verstand! Am besten heute noch!
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Qualifikationen

e Charakterkunde

e Coaching

e Die Lehre vom TUN® (nach Bernhard P. Wirth)
e D.I.S.G. - Dominant-Initiativ-Stetig-Gewissenhaft-Modell
e EKS - Engpass Konzentrierte Strategie

e Emotional Selling®

e Erfolgs-Lehren (Carnegie, Grossmann, Franklin)
e Gehirnforschung (Prof. Dr. Dr. Spitzer)

e H.D.I. - Hermann-Dominanz-Instrument

e Inner Learning

L.M. Meilenbrock

©

e Innovations-Marketing Emotional Selling
e Kdrpersprache und Mimik Master Trainer

e Lern-Psychologie Autor,

e Menschenkenntnis Jahrgang 1973

e Mentales Training (Prof. Dr. Hans Eberspacher)
e NLP - Neurolinguistische Programmierung
e systemisches Coaching

Erfahrungen

e Uber 8 Jahre Coaching-Erfahrung

Uber 12 Jahre Trainings-Erfahrung

Uber 14 Jahre Vertriebs-Erfahrung

Uber 14 Jahre Marketing-Erfahrung

Uber 4.000 geschulte Verkaufer

Uber 60.000 analysierte Verkaufs-Gesprache

u.a. bei Hewlett Packard, Compaq, Dt. Telekom, Microsoft, Dell, Siebel, Ingram Micro

Kernkompetenzen

o Vertriebs- & Verkaufscoaching

e 360° -Coaching

e Akquisition

e Emotional Selling-Coaching

e FlUhrungskrafte-Entwicklung

e systemisches Coaching

e Telefon-Coaching (In-/Outbound)

Veroffentlichungen

Bestseller “Bedarfs-Analyse im systematischen Verkaufsgesprach”
- das 1. Buch zum Thema “Bedarfs-Analyse” auf dem deutschsprachigen Markt!

Mit Engagement, Verstand und Herz!
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Wir freuen uns auf Ihre Erwartungen, Fragen, Anregungen...!
Nehmen Sie mit uns Kontakt auf! Gerne schicken wir Ihnen auch unsere
ausfiihrliche Firmenprasentation inklusive aller Seminare auf CD.

Andreas M. Bruns
Telefon: +49-172-7709795

Mail: Info@AMB-Akademie.com

AMB-Akademie Bruns GbR

Telefon: +49-172-7709795

Mail: Info@AMB-Akademie.com
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